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STEFFEN & PARTNER

SALES AUSSENDIENST FOODSERVICE (A) -
REGION BERN / SOLOTHURN

Steffen & Partner wurde 2008 als Unternehmungsberatung gegriindet. Wir beraten nationale und
internationale Unternehmen in allen Belangen eines zeitgemassen Human Resources Managements.

Food begeistert Sie — und Verkaufen ist lhre Leidenschaft? Fir ein modernes, innovatives Schweizer
Unternehmen mit hohem Bekanntheitsgrad suchen wir zur Verstarkung des kompetenten Sales Teams eine
engagierte und verkaufsstarke Persénlichkeit fir die Region Bern / Solothurn.

Sie Ubernehmen ein etabliertes Verkaufsgebiet mit spannenden Kunden aus dem Foodservice und
spezialisierten Detailhandel. Dabei geht es um weit mehr als klassische Kundenbetreuung: Sie erkennen
Potenziale, entwickeln Kundenbeziehungen weiter, prasentieren neue Produkte und sorgen mit Degustationen
dafiir, dass Qualitat nicht nur erklart, sondern direkt erlebt wird.

Ihre Herausforderung

Betreuung und Weiterentwicklung bestehender Kunden in der Verkaufsregion

Aktive Gewinnung von Neukunden und gezielter Ausbau der Marktprasenz

Kompetente Beratung rund um ein attraktives Produktsortiment im Mittel- bis Premiumsegment
Prasentation und erfolgreiche Einfihrung von Produktneuheiten bei Ihren Kunden

Planung und Durchfihrung von Degustationen und Verkaufsaktivitaten

Erkennen von Kundenbedirfnissen, Marktchancen und zusatzlichem Verkaufspotenzial
Selbststandige Planung Ihrer Kundenbesuche und effiziente Organisation lhres Verkaufsgebiets

Enge Zusammenarbeit und regelmassiger Austausch mit dem Sales Team und internen Schnittstellen

Thr Profil

Mehrjahrige Verkaufserfahrung im Aussendienst im Food-, Gastronomie- oder FMCG-Umfeld
Etabliertes Kundennetzwerk in der Region

Kommunikationsstarke, iberzeugende und gewinnende Personlichkeit

Freude daran, Produkte zu prasentieren und Kunden fiir Qualitat und neue Konzepte zu begeistern
Unternehmerisches Denken und Motivation, |hr Verkaufsgebiet aktiv weiterzuentwickeln

Gute Anwenderkenntnisse der gangigen digitalen Arbeitsmittel und CRM-Systeme

Wohnort idealerweise in der Verkaufsregion oder deren naherer Umgebung

Hohe Reisebereitschaft

Ihr Gewinn

Attraktives, qualitativ hochwertiges Produktsortiment mit hohem Bekanntheitsgrad

Modernes und innovatives Schweizer Unternehmensumfeld

Kompetentes Sales Team mit kurzen Entscheidungswegen und professioneller Unterstiitzung
Aattraktives Fixgehalt, Pauschalspesen sowie Firmenwagen

Langfristige Perspektive in einem erfolgreichen und etablierten Schweizer Unternehmen

Steffen & Partner llc
Weinbergstrasse 20
CH-8001 Zurich

T +41(0)44 2601040

welcome@steffen-partner.ch

Klingt nach lhrer nachsten Herausforderung? Dann freuen wir uns darauf, Sie kennenzulernen und lhnen
im persoénlichen Austausch mehr tGber das Unternehmen, das Sortiment und die Verkaufsregion zu erzahlen.
Bei Fragen wenden Sie sich bitte direkt an Frau Denise Hohl.

www.steffen-partner.ch



