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SALES MANAGER FINE WINE - BERNER

OBERLAND (M/W/D)

Steffen & Partner wurde 2008 als Unternehmungsberatung gegründet. Wir beraten nationale und internationale
Unternehmen in allen Belangen eines zeitgemässen Human Resources Managements.

Unser Kunde, ein renommiertes Weinunternehmen in der Schweiz, verbindet Tradition mit Innovation in der
Weinherstellung. Das Unternehmen bietet eine vielfältige Weinauswahl, die von klassischen bis zu
biodynamischen Sorten reicht, und zeichnet sich durch hervorragenden Kundenservice aus. Die Produkte
geniessen eine hohe Wertschätzung in Spitzenrestaurants und bei privaten Weinliebhabern landesweit. Zur
Verstärkung des engagierten Sales Teams suchen wir eine erfahrene und passionierte Sales Persönlichkeit
für die Region Berner Oberland.

Ihre Herausforderung

Kompetente Beratung und Betreuung der anspruchsvollen Kunden in der Premium Hotellerie, der
gehobenen Gastronomie und dem Fachhandel in der Region Bern (inkl. Berner Oberland)
Eruieren von neuen Möglichkeiten, das vielfältige Produktsortiment erfolgreich zu platzieren, inkl. Akquisition
von Neukunden

Ausarbeiten von Angeboten und Verhandlungsführung

Identifikation von Markttrends in der betreuten Region 

Erstellen von Umsatz- & Absatz-Analysen und Ableiten von Massnahmen

Organisation & Teilnahme an Events, Degustationen, Messen

Ihr Profil

Mind. 2 – 3 Jahre praktische Erfahrung im Aussendienst in der Weinbranche
Erfolgsausweis in der Beratung von Kunden in der Hotellerie & Gastronomie
Passion für Wein und umfassende Weinexpertise (mind. WSET 2)

Breitgefächertes Kontaktnetzwerk in der zu betreuenden Region in der Wein- und Gastroszene

Eigenverantwortliche Arbeitsweise und organisatorisches Geschick

Ambitionierte, begeisterungsfähige und erfolgshungrige Persönlichkeit 

Wohnhaft in der Region mit starker Verankerung im Gebiet

Ihr Gewinn

Attraktives Fixgehalt, faires Vergütungsmodell plus Firmenwagen

Top-Weingüter im Portfolio sowie kontinuierliche Produkt- & Verkaufsschulungen

Familiäres Umfeld mit ausgeprägtem Team-Spirit

Kurze Entscheidungswege sowie wertschätzendes Umfeld

Sie suchen eine Sales Position mit hoher Eigenständigkeit und überzeugen bei Ihren Kunden mit Ihren
exzellenten Weinkenntnissen? Dann zögern Sie keinen Augenblick länger und reichen Ihre Bewerbungs-
unterlagen (CV mit Foto, Arbeitszeugnisse & Diplome) online ein. 

Für weitere Fragen steht Ihnen Denise Hohl unkompliziert zur Verfügung.


